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1. LUHIULEVAADE
Opilasfirma Appi! Ma vajan kotti! toodab kasitééna valmistatud Gledla- ja kaekotte. Toote
uldnimetuseks on KOTT, mis on valmistatud moobli tootmisel tle jadnud kangast ning
Ommeldud Opilasfirma liikmete poolt. Meie Opilasfirma missiooniks on véhendada

tekstiilijaakide teket ning julgustada inimesi oma tarbimisvalikuid 1&bi m&tlema.

Appi! Ma vajan kotti! tegevus on olnud edukas. Osalesime kahel laadal ja oleme hetkeseisuga
(10.05.2024) muadnud 77 kotti. Samuti oleme jaganud oma missiooni ajakirjanduses ja
tutvustanud noorematele Gpilastele meie dpilasfirma tegemisi. Meie tulu 10.05.2024 seisuga on

1720 eurot ja sellest kasum on 1534.19 eurot.




2. LOOMINE

2.1. Opilasfirma eellugu
Meie kooli glmnasistid ja pdhikooli 16puklasside Opilased osalesid 2022.a martsis Eesti
Pangaliidu poolt korraldatud rahatarkuse veebikonverentsil, kus endised dpilasfirmade liikmed
raakisid oma kogemustest arimaailmas. See motiveeris meid niivord, et juba samal p&eval
otsustasime, et jargmisel aastal teeme Opilasfirma. Alustades neljakesi, tegime esimese
mitteametliku koosoleku peaaegu aasta enne firma registreerimist. Esialgu kéis labi mitmeid
motteid, kuid peamine siht oli taaskasutus ning keskkonnasdbralikkus.

Mdned kuud enne firma registreerimist ei olnud meil veel kindlat ideed ega visiooni tulevikuks.
Uks meie tolleaegsetest liikmetest lahkus ning me ei teadnud, kas me peaksime (ldse jatkama.
Raakisime sellest kohaliku Maanaiste Seltsi eestvedajale Helena Mégile, kellest sai hiljem ka
meie juhendaja, ning tutvustasime meie ideid. Uhiselt jdudsime aruteluga punkti, kus soovisime
midagi praktilist valmistada. Mdoeldes toodetele, olemasolevatele toovahenditele ja
vajaminevale materjalile leidsime, et koostdd kohaliku ettevottega voiks meie ideid toetada.
M0o6blit valmistavas ettevottes ikka tekib tekstiilijadke, miks mitte Gihendada joud - pakkusime
ettevottele Pixner OU, et aitaksime neil tootmisjaakidest vabaneda ning valmistaksime
késitoona kotte. Meie ettepanek meeldis ettevotte juhtkonnale ning ka tdotajatel oli véga hea
meel, et seisma jaanud kangad uue elu saavad. Kasulik koostdo nii meile, tootvale ettevottele
kui keskkonnale tervikuna. Seejarel kutsusime kokku esimese ametliku koosoleku, koostasime

Opilasfirma pdhikirja (Lisa 1) ning kajastasime koosoleku sisu asutamisprotokollis (Lisa 2).

2.2. Miks just kott?
Kottide valmistamise mdte oli meil laual kullaltki pikka aega, kuid meil oli raskusi leidmaks
oma ni$si ja seejuures jaddda oma pBhimdtetele kindlaks. Me tahame inimestel aidata imber
mdtestada oma tarbimisharjumusi ja anda edasi motet, et nii-Oelda jaék ei tahenda alati prigi
ning oskuslikult kasutades vdib kellegi Uleliigsest saada kellegi teise varandus. Leidsime, et
kott, mis on loodud meie endi ké&sitoona, vdiks olla viis, kuidas inimene saab ndidata, et teda

pariselt kotib - sealt tuleb ka meie toote Gldnimetus KOTT.

2.3. Eesmark ja ariplaan
Meie dpilasfirma peamine eesmérk on toota kangajaékidest kde- ja dlakotte. Meie peamine
eesmark ei ole teenida kasumit, vaid tahame kogu protsessist 6ppida, kasvada ja selle kaigus

aidata inimestel mérgata seda, kuidas nad mdjutavad keskkonda. Me soovime, et iga inimene,



kes meie kotti kasutab, oleks teadlik, et selle kandmine on ks samm ldhemale Uletarbimise

vahendamiseks ja puhtama Maa poole purgimiseks.

Koostasime driplaani (Lisa 3), et saada tilevaadet oma eesmarkidest ja selle kaigus panime paika
tegevusplaani, millest tulevikus l&htusime. Samuti koostasime pdrast esimest laata SWOT
analliusi (Lisa 4), mille abil saime Ulevaate Opilasfirma tugevustest, ndrkustest, ohtudest ja

vOimalustest.

2.4. Roll firmas
Meie Opilasfirma litkmeteks on kolm tegusat noort - Reele, Victoria ja Annaliisa. Igathel on

taita oma roll, mille jagasime Uksteise tugevuste ja eelistuste alusel.
Reele - Tegevjuht

Reele on meie firma juht ning lisaks tegeleb ka tootmisega. Samuti vastutab ta tootmisjuhi

ulesannete eest ning vajadusel tegeleb logistika ja klienditeenindusega.
Victoria - Turundusjuht

Victoria on firma kunstnik. Tema 18i firma logo ning tegi esimesed joonised kottidest. Tema

vastutab firma sotsiaalmeedia eest ja suhtleb meili teel klientidega.
Annaliisa - Finantsjuht

Annaliisa on firma raamatupidaja. Ta hoiab silma peal firma rahalisel seisul. Samuti tegeleb ta

kottide tootmise ja miilgiga.



3. TOODE

Meie tooteks on KOTT, mis on valmistatud kohaliku firma tootmisjaakidest ning dmmeldud
valmis meie oma katega. KOTTil on 3 erinevat mudelit - Aino, Illar ja Pille, ning lisaks on
vOimalus teha eritellimusi. Toote juures on eriti rohutatud selle keskkonnasdbralikkust ning
taaskasutust. Kuna tegemist ei ole masstoodanguga, siis on meil véimalik klientide soovidele
vastu tulla ja dmmelda just nendes mddtudes ja omadustega kott, nagu inimene vajab. On selge,
et kui KOTT on tépselt dige, siis leiab see tdendolisemalt kasutust pikaks ajaks. Kuna kasutame
kottide 6mblemiseks tootmisjadke ja sisematerjalidena erinevaid taaskasutuskangaid, on iga
kott teistest natuke erinev. Ehk teisisdnu, iga KOTT on omapérane ja teist sellist maailmas ei
leidu.

3.1. Aino
Aino (Foto 1) on meie polulaarseim mudel. Selle suurus on vdrreldav A4 lehega ning olenevalt
kliendi soovist on seda vdimalik kanda nii tle dla kui ka k&evangus. Samuti on kliendil vdimalik
valida sangade pikkuste vahel. Materjali poolest on Aino védga mitmesugune, kuna kasutasime
tapselt neid kangaid, mida oli voimalik saada ja ei lasknud millelgi raisku minna. Asetasime
rohu kottide omapérasusele ning selle tulemusel on kahte samasugust Ainot raske leida.
Andsime kliendile vBimaluse valida erinevate kangatoonide vahel, saates neile kangastest pilte.

Meie kott on ka varustatud nelja sisetaskuga, mis annab kotile juurde praktlisust ja mugavust.

3.2. lllar
Illar (Foto 2) oli algselt planeeritud vaid prototiilibina, sest selle valmistamine oli meie jaoks
lilga aegandudev ja keeruline. Siiski jai see kott inimestele silma ja me otsustasime selle
valjakutse vastu votta. Tegu on Ainost veidi vaiksema kotiga, millel on kaks taskut valjaspool.
Seda kotti me mulsime ainult kde- vdi dlakotina ning vérvust sai valida punase, sinise ja

rohelise vahel.

3.3. Pille
Pille (Foto 3) on meie pesamuna. Tegu on kbhukotiga, mis oli meie tootearenduse tulemus.
Meil tekkis probleem kangatiikkidega, mis olid suurte kottide jaoks liiga véiksed ning seetdttu
otsisime neile kasutust. Leidsime, et oleks hea md&te luua nendest pisemaid kotte ja nii stindiski
kdhukott Pille.

3.4. Eritellimused
Eritellimused on meie kdige tugevam kiilg. Kohati killl meie endi jaoks suur valjakutse ning nii

monigi kord tuli kasutusele katseeksitusmeetod, kuid seni oleme suutnud iga kliendi vajadused
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ja ootused realiseerida. Meie kdige valjakutsete rikkam eritellimus oli beebikott, mis kujutas
endas suurt kotti paljude taskutega, kuhu mahuksid kdik beebile vajalikud asjad dra. Lisaks
sellele palusid kaks Opetajat meilt kotti, kuhu mahuksid nende arvutid ning valmis sai tehtud ka
mitu erinevates mdotudes poekotti.

Foto 1. Mudel Aino. Foto 2. Mudel Illar. Foto 3. Mudel Pille.
Autor H. V. Viise Autor H. V. Viise Autor H. V. Viise



4. TOOTMINE

Tootmise algusfaas oli meile katsumusterohke. Meist kellelgi ei olnud suurt dmblemiskogemust
ja iga uus materjal vajas isemoodi l&henemist. Selle probleemi lahendamiseks tuli meile appi
meie juhendaja Helena Mdgi, kes andis meile kiire dmbluskoolituse, mille kéigus valmisid ka
meie esimesed prototulbid. Oktoobri keskel oli meil kokku kuus erinevat prototttpi, mille
hulgast sai valja valitud Aino. Hiljem lisandus prototiupide hulgast Illar, mille tootmist

alustasime novembri 16pus.

Kottide tootmisprotsess algas sise- ja valiskangaste hankimise ning valikuga. Valiskangad
saime Pixnerist, kuid sisekangasteks otsustasime kasutada seisvaid kangaid meie endi kodudes.
Esialgu ei tekkinud probleeme, kuid kui tootmine suurenes, pidime otsima juurde sisekangaid,

mida kisisime nii oma sugulastelt kui ka sdpradelt.

Sellele jargneb tiikkide I6ikamine. See on téhtsaim osa kogu protsessi juures, sest sellest oleneb,
kas kotti on ldse vBimalik kokku panna. Kdige keerulisem on see, et tavaliselt on mddteviga

néha alles siis, kui kott on peaaegu koos ja selle parandamine on keerukas.

Edasi algab Gmblemine 6mblusmasinaga, mis on ko&ige ajakulukam osa. Alustame
aaredmblustest, siis lisame sisetaskud ning seejérel paneme koti kokku. See etapp erineb Kkoti
mudelitel. Naiteks Illaril ja Pillel tuleb esmalt kinnitada sisevooder ning nende kottide sangad

kinnitame samuti selles etapis.

Jargnevalt 6mbleme kasitsi juurde magnettrukid, mille ostsime Karnaluks OU veebilehelt.
Lisame KOTTi sildid, mille oleme eelnevalt valmistanud nahatikile, kuhu peale 16ime haamri

abil tdhtede motiivid. Lisaks sellele tuli Ainol kinntitada 16plikult sangad.

Kdige 16pus on viimistlus, mille kéigus kontrollime tle koti kvaliteedi ning teeme vajadusel
korrektuure. Koti sisse asetame paberist sildi (Lisa 5), mille peal on tekst, mis tutvustab meie

ettevotet ja tanab klienti keskkonnas@braliku valiku eest.

Kogu protsess vottis meil alguses aega 5 kuni 6 tundi, kuid oskuste ja kogemuste arenedes laheb
meil Uhe koti tootmiseks aega keskmiselt 4 tundi. Esialgu toimus kogu tootmisprotsess Kadrina
Maanaiste Seltsi majas, kasutades seal juba olemasolevaid dmblusmasinaid ning teisi tarvikuid.
Hiljem dmblesime oma kodudes, kasutades isiklikke 6mblusmasinaid, kuid hoiustasime

kangaid Kadrina Maanaiste Seltsis ning kaisime seal tlikke valja I8ikamas.



5. TURUNDUS JA MUUGITOO

5.1. Sihtgrupp
Soovisime oma toodet mida ulikooli- ning keskkoolidpilastele, sest ndgime, et osad Gpilased
soovivad tavalisest seljakotist vaheldust. Mudeli Aino suuruse otsustamisel votsime arvesse
tahvelarvuti ning véiksema silearvuti suurused, sest just need on peamised Oppevahendid

ulikoolis.

Peale esimest laata mdistsime, et meie kotid ei jad silma soovitud sihtgrupile ning otsustasime
turundada oma tooteid Kadrina kohalikele inimestele. Me saime aru, et kogukonnas peitub joud

ning seetdttu otsustasime anda panuse kohalikku ké&sitooellu.

5.2. Sotsiaalmeedia
Otsustasime turundada oma Opilasfirmat Instagrami @appimavajankotti kaudu. L6ime oma
konto oktoobris 2023 ja hetkeseisuga (10.05.2024) on meil 96 jalgijat. Kontol jagame
kvaliteetseid fotosid oma toodetest. Tooteid pildistame koos modellidega, et oleks selgemalt
aru saada toote suurusest. Modellideks olid meie tuttavad, kes osalesid fotosessioonidel
vabatahtlikult ning andsid meile loa hiljem pilte avalikult kasutada. Kokku tegime koost6dd
kolme modelliga ja lisaks postitasime pilte ainult toodetest.

Soovisime teha veebilehte, kuid otsustasime, et meil ei ole piisavalt ressursse ning meie tootlus

ei ole piisavalt suur, et veebileht ennast &ra tasuks.

Tellimusi votame vastu otse klientidega suheldes, meili- vdi Instagrami kaudu.

Foto 4. Modell Tahti. Foto 5. Modell John. Foto 6. Modell Lota.
Autor H. V. Viise Autor H. V. Viise Autor H. V. Viise
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5.3. Laadad

5.3.1. Ettevalmistavad tegevused

Meie ettevalmistus laatadeks on jargnev:

1) puistitame mudgieesmargi;

2) vaatame (le toote mulgihinna ja vajadusel korrigeerime;
3) valmistame hinnasildid;

4) raagime labi jutupunktid, kuidas oma toodet reklaamime;
5) loeme labi laadal kehtivad reeglid;

6) motleme l&bi mudgileti dekoreerimise ning otsime selleks vajalikud tarvikud;
7) otsustame, kuidas on vGimalik toote eest maksta;

8) arutame, millist mlugistrateegiat kasutame;

9) lepime kokku, milliseid riideid laadal kanname;

10) otsustame, mis kellaajaks peab kohal olema;

11) vajadusel organiseerime transpordi laadale ja tagasi.

5.3.2. Osalemine laatadel
Meie esimene laat oli MEKA Gpilasfirmade laat Ulemiste
keskuses 25. novembril. L&ksime kohale eesmargiga
miida vahemalt 1 kott ning I6puks mutsime 6 kotti 11st.
Laadal t6ime klientidele vélja motte, et meie tooteid
saaks kasutada kingikottidena ning lisaks tutvustasime
klientidele meie toote keskkonnasdbralikkust. Laadal oli
abi inglise keele oskusest. Kohtusime ettevdtjaga, kes
tellis meilt 20 kotti ning jagas ndapunditeid nii

tootmisprotsessi kui ka turunduse osas. Laadalistelt saime

head tagasisidet ja toetust. Mitu korda mainisid kliendid,
et tahaksid kas suuremat, vaiksemat v0i hoopis rohkemate - —
) ) ) Foto 7. MEKA dpilasfirmade laat.
taskutega kotti — see innustas meid alustama Autor H. V. Viise

eritellimustega.

20. detsembril osalesime Kadrina Keskkooli joululaadal ning seal mulsime 10 kotti 12st
olemasolevast. Lisaks sellele saime neli eritellimust ja tutvustasime oma tooteid tulevastele
klientidele. Meie arvates oli kohalikul laadal mitgit6o palju kergem ning kliente rohkem, sest

laadal kaisid nii meie kooli to6tajad kui ka kogukonna liikmed, kes olid juba varem l&bi
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Facebooki postituse meie firmaga tutvunud. Samuti oli inimesi, kes ainult meie dpilasfirma

péarast laadale tulid ja meiega tutvust tegid.

4.-23. detsember olid meie tooted mulgil Kadrina valla raamatukogus, kus toimus iga-aastane
kohalike kasitoomeistrite todde naitusmuuk. Seal said inimesed meie toodetega lahemalt tutvust

teha ning matdud said koik naitusele pandud kotid.

5.4. Maakondlik rahatarkuse konverents
Meie Opilasfirma esines Laine-Virumaa pdhikoolide
7.-9. klassi Opilaste rahatarkuse konverentsil.
Raakisime osalejatele IUhidalt, mida Opilasfirma
omamine ja t60s hoidmine endast kujutab ning mida
oleme ise selle kéigus dppinud. Andsime ndu, mis
tuleb Iabi m&elda firmat alustades, kuidas rolle jagada
ning raékisime enda Opilasfirma loo. Samuti

vastasime tekkinud kusimustele ning julgustasime

noori ettevGtlusega tegelema. Foto 8 . Rahatarkuse konverentsil
esinemine. Autor K. Aimla

5.5. CADrina
Opilasfirma kdige mahukamaks tellimuseks osutus arvutijoonestamisevdistluse CADrina jaoks
ommeldud kinkekotid. Me pakkusime oma Kklassijuhatajale, kes on selle sindmuse
peakorraldaja, vélja idee kasutada meie toodet toetajatele antava kinkekotina. Talle see mote
meeldis ja parast tellimuse kinnitamist alustasime dmblustodga. Kokku sai valmis 24 kotti, mis

anti Kadrina Keskkooli direktori poolt tile CADrina toetajatele.

5.6. Meediakajastus
Esimese luhikese artikli avaldasime meie Kklassijuhataja abiga kooli veebi- ja Facebooki lehel
enne Kadrina keskkooli jdululaada toimumist. Eesmark oli oma firmat reklaamida ning kutsuda

inimesi laadale meie tooteid uudistama ja soetama.

Meie teine ning juba pikem artikkel (Lisa 5) ilmus Kadrina valla ajalehes Kodukant ning hiljem
avaldati sama artikkel Laane- Virumaa Uudiste veebilehel. Artiklis raékisime dpilasfirma Appi!

Ma vajan kotti! missioonist ning tutvustasime lugejatele oma tooteid.
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6. MEESKONNATOO

6.1. Raskused meeskonnatdos
Meie meeskonna suurimaks komistuskiviks sai kommunikatsioon. Olime kokku leppinud,
millised on kellegi to6llesanded ning ei osanud ette ndha tekkinud seisakuid ja ebakvaliteeti
tootmises voi reklaamimises. Moodardékimisest tekkinud pingete lahendamiseks pidasime
mitu tdsist jutuajamist ning puudsime Uksteist rohkem oma todsse kaasata.

Lisaks tekkis meil probleeme téhtaegadest kinni pidamisega, mille tdttu pidime nii moénigi kord
tegema Omblustdid viimsel minutil. Sellised olukorrad tekitasid palju stressi koikidele

osapooltele ning sellega kaasnes usalduse kaotus meeskonnaliikmete vahel.

Tekkis olukordi, kus meeskonnaliige ei panustanud teistega vorreldes toosse piisavalt ning selle
tottu tekkis firmas véga erinev koormuse jaotus. Mis iganes oli vahese panustamise p&hjuseks,

tekitas see teisele litkmele todmahu suurenemise, sest kokku lepitud asjad tuli dra teha ikkagi.

6.2. Opikogemus meeskonnana
Esiteks mdistsime kui tahtis on tédeelne planeerimine ning kui olulised on selgelt pistitatud
eesmaérgid. Need tagavad t60 sujumise ning aitavad edasi liikuda rasketes olukordades. Hiljem
saime aru, et tooeelne planeerimine oleks séé&stnud meile nii aega kui ka ressursse ning

tdpsemad eesmaérgid oleksid motiveerinud meid produktiivsemalt t6tama.

Teiseks saime aru, kui oluline on kommunikatsioon ja kui vajalik on otsekohesus ning
konkreetsus. Mida kauem me teemat arutame, seda kaugemale liigume probleemi tuumast ning
algprobleem ei pruugi tldse lahendust leida. Probleemi otse vélja ttlemine aitab meil parandada

vigu ning neist dppida.

Véaga oluline on isiklik vastutus. Kui oleme kokku leppinud, millises mahus ja mis tlesanded
keegi ara teeb, siis on oluline, et sellest peetakse kinni. Kohusetunne nii kliendi kui oma

meeskonnakaaslaste ees on see, mis firma rahumeelset ja sujuvat tegevust soodustab ja toetab.

Lisaks toimus meil suur areng késitod valdkonnas. See oli meie jaoks suur valjakutse ning
eneseliletus. Me votsime sellest kaasa teadmise, et mis tahes kui raske meie jaoks midagi on,

siis saab selle &ra 6ppida.
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6.3. Isiklik areng

Reele-

Mina olen selle perioodi jooksul vaga palju 6ppinud. Alustuseks dppisin seda, kuidas 8mmelda
ning keerulistest olukordadest vélja tulla. Ma sain teada, et juhiroll ei ole kerge ning tuleb véga
hoolikalt valida inimesi, kellega firmat luua. Ma Gppisin vGtma vastutust nii iseenda kui ka
Opilasfirma &parduste eest ning labi selle maistsin veelgi enam, kui raske on juhtpositsioonis
olla. Kindlasti oli suureks kogemuseks klientidega suhtlemine ning laatadel kiimine. Oppisin
hindama tagasisidet - nii head kui halba. Lisaks mdistan aina enam, kui palju inimesed périselt

peavad oma to0sse panustama ja kui vaartuslik on aeg.
Victoria-

Oppisin firma kaigus palju iseenda kohta. Sain aimu ettevdtlusest ja turundusest, mis tuleb
kindlasti tulevikus kasuks. Sain ka oma kunstioskusi dra kasutada, plaanides meie koti disaini
ning joonistasin ka meie logo. Kuigi oleks vdinud rohkem teha pilte meie konto jaoks, tundsin
arengut enda oskuses pilte valida ja té6delda. Opilasfirmade laadal sain lahti hirmust védrastega

raakimisest.
Annaliisa-

Selle firmaga olen Gppinud palju. Esiteks dppisin 6mblema ja dmblusmasinat korralikult
kasutama. Oppisin, kui raske firma edukas toimimine tegelikult on. Astusin laatadel enda
mugavustsoonist vélja ja dppisin suhtlema vodraste inimestega. Minu enda kdige suuremateks
probleemideks oli motivatsioonipuudus ja hirm kisida abi isegi kui teadsin, et méni asi on liiga

raske. Olenemata kdigest on mul niiid taiesti uus kogemus ja mdistan paremini, mida tahendab

firma omamine.

Foto 9. Meeskond. Vasakult -
Reele Raap, Annaliisa L&dbas,
Helena Victoria Viise
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7. FINANTSTEGEVUS
Meie algkapitaliks oli 45 eurot. Iga firmaliige ostis 15 euro eest aktsiaid. Summa kujunes valja
koti detailide hinna jargi. Koti valmistamiseks vajaminevate lisadetailide (trukid, sangapaelad,

karabiinihaagid) ostmine oli meie esimene kuluallikas.

Finantstegevuse jooksul taitsime firma pearaamatut, kasumiaruannet, bilanssi ja aktsiaraamtut.
Samuti tuleb dpilasfirma I18pus ara téita likvideerimisaruanne. Koik vajalikud juhised saime JA
Eesti veebilehelt, kus olid ka 6ppevideod tabelite tditmise kohta.

Meie Opilasfirma bilanss seisuga 10.05.2024 ja kasumiaruanne 03.10.2023 — 10.05.2024
jooksul on esitatud tabelis 1. Tegevuse alguses saime oma koostodparteriga (Kadrina Maanaiste
Selts) kokkuleppele, et saame vajadusel tasuta kasutada nende ruume, dmblusmasinaid, kéaéare,
joonlaudu, mistdttu ei pidanud meie neid soetama ega maksma ruumirendi, elektri vOi

Omblusmasinate amortisatsiooni eest.

Meie kulud périnevad koti tootmiseks vajaminevate lisadetailide ostust ja nende saatmiskulust.
Kahtlemata oleks kvaliteetne kangas olnud kdige kallim kuluartikkel, aga tdnu maooblifirmale
Pixner OU, saime kangad tasuta. Firmal oli (le tootmisjaake (kangajaake), mida saime kottide
tootmiseks kasutada. Meie jaoks olid kotitrukid kdige kulukam osa, sest neid kulus arvuliselt

kdige rohkem. Praeguse seisuga on meil kulusid (sh saatmiskulud) 185.81 eurot.

Palka otsustasime igakuiselt mitte maksta, sest tahtsime teenitud tuluga katta tootmisega
tekkivaid kulusid ja me ei osanud arvestada, kui suur vdiks olla igakuine palk. Palga maksame

valja opilasfirma 16pus. Iga meeskonna liige saab palka vastavalt oma té6mahule.

Meie tulu tuli eri tlupi kottide matgist. Peamised tuluallikad olid suured tellimused, mille
puhul osteti korraga 20 vdi enam kotti. Hetkeseisuga (10.05.2024) oleme teeninud tulu 1720
eurot, millest kasum on 1534.19 eurot. Meie toote eest on vdimalik maksta sularahas ja

ulekandega.
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Tabel 1. Bilanss seisuga 10.05.2024 ja kasumiaruanne 03.10.2023 — 10.05.2024 (eurodes)

Aktiva Passiva Tulud kokku 1700

1.Raha 1559.19 | 1.Vdlad 0.00 Kulud kokku | 185.81

2.Materjal,varud 0.00 | 2.Aktsiakapital 45.00 Palk, tootasu 0.00

3.Pdhivara 0.00 | 3.Kasum 1514.19 Tootmiskulud | 173.41

Kokku 1559.19 | Kokku 1559.19 Turundus 0.00
Muud kulud

(saatmiskulud) 1240

Kasum 1514.19

Meie koige esimese ja populaarseima mudeli Aino matgihind on 20 eurot. Teiste mudelite
hinnad on vahemikus 15-25 eurot. Eritellimuste puhul kottide hinnad erinesid, kuna enamasti
sooviti kottidele mdningaid muudatusi voi kotti tavam&ddust erinevas suuruses. Koige kallima

eritellimuse hinnaks oli 50 eurot.

Toote omahind on keskmiselt 5 eurot, mis on véimalik tdnu kohalikule moédblifirmale Pixner
OU, kellelt saame kottide jaoks kangast. Koti omahinna moodustavad trukid, kotisangad,
karabiinid, niidid. Mdnikord oleme kottidele lisanud ka muid dekoratsioone, nditeks helkurid
ja pleksiklaasist votmehoidjad. Meie kottide hindu pole me terve aasta jooksul ei langetanud

ega tdstnud.

Kuigi koti omahind on madal, kulub iga koti valmistamiseks keskmiselt 3 kuni 4 tundi.
Arvestades omahinnale lisaks kolme inimese t66joukulu ja umbes 10% kasumit, siis
otsustasime mudeli Aino midgihinnaks panna 20 eurot. Mudeli Illar hind on 25 eurot, sest meil
on seda mudelit tehniliselt keerulisem teha ning selle valmistamine votab kauem aega. Mudel
Pille maksab 15 eurot, sest kott on vaiksem kui teised ja tegemiseks ei kulu nii palju materjali

ning aega.
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8. OPILASFIRMA LOPETAMINE
Meie dpilasfirma Appi! Ma vajan kotti! ei jatka tegevust, kuna tegemist on uhel ppeaastal aset
leidva projektiga. Praegu 6mbleme viimaseid eritellimustooteid ja 13. juunil 2024 I6petame
oma firma tegevuse, mille jarel on meil véimalik labida ESP (Entrepreneurial Skills Pass) test
ja saada rahvusvaheline ettevGtlusteadmiste tunnistus. Lisaks esitame JA Eestile, kes on
Opilasfirmade programmi l&biviija, 16pparuande ning tdidame enesehinnangu kusimustiku.

Seejérel saame taotleda JA Eestilt tunnistust opilsafirmaprogrammi l&bimise kohta.

Liikmete arvates on meie Opilasfirma ideel palju potentsiaali. Uha suurem roll turul on
keskkonnas6bralikkusel ning taaskasutusel, mida meie mote igati realiseerib. L&bi meie idee
sai taidetud Opilasfirma eesmark. Me Oppisime palju ning andsime oma panuse keskkonna

heaks.

Kokku tootsime 79 kotti, millest 2 veel ootavad endale omanikku. Omblesime 46 Ainot, 23

[llarit, 3 Pillet ja 7 eritellimustoodet.

Meil on siiralt tore teada, et kohalikud votsid meie idee hésti vastu ning toetavad meie tegemisi.
Teame, et see kogemus on meid palju kasvatanud ja oleme ©Onnelikud oma opilasfirma

saavutuste Ule.

Opilasfirma Appi! Ma vajan Kotti! tanab kdiki oma toetajaid ja kliente, kes meid sellel
teekonnal edasi viisid. Suur tanu Pixner OUle, kelleta poleks meie mote teoks saanud ning
muidugi suur aitdh meie juhendajatele Kaire King ja Helena Magi, kes meid iga hetk olid valmis

aitama.
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LISAD
Lisa 1. Pohikiri

OPILASFIRMA Appi! Ma vajan kotti! POHIKIRI

1. Opilasfirma nimi on Appi! Ma vajan kotti!. Ta asub aadressil Rakvere tee 4 Kadrina
Laane- Virumaa. Opilasfirma on loodud Kadrina Keskkooli juurde.

2. Opilasfirma toodab kangajaakidest 6lakotte.

3. Opilasfirma Appi! Ma vajan Kkotti! on loodud aktsiaseltsi pshiméttel. Opilasfirma
omanikud on aktsionarid. Opilasfirma algkapital saadakse lihtaktsiate muiigist. Uhelgi
aktsiondril ei ole aktsiate kontrollpakki.

4, Opilasfirma aktsiakapitali suurus on 45 eurot.
5. Opilasfirma registreerimistasu kantakse pilasfirma kuludesse.
6. Opilasfirma aktsiakapitali laiendamise, uute liikmete vastuvotu, Opilasfirmast valja

arvamise ning juhatuse lilkkmete vahetamise otsustab Opilasfirma tldkoosolek. Need otsused

kooskdlastatakse juhendajaga.
7. Aktsionaridel on digus nduda vajadusel tldkoosoleku kokkukutsumist.

8. Opilasfirmat juhib &pilasfirma liikmetest koosnev juhatus. Juhatuse otsuste vastu
vOtmiseks on vaja absoluutse enamuse kohalolek. K&ik kiusimused otsustatakse

haalteenamusega.

9. Opilasfirmal on 6igus maksta oma liikmetele palka ja preemiat ning palgata tédle ajutisi
tootajaid.

10.  Opilasfirma toote kinnitab Junior Achievement Eesti.

12. Kdik 75 eurot Uletavad véljaminekud kooskélastab Opilasfirma juhendaja Vi
mentoriga. Kui Opilasfirma avab pangas arvelduskonto, ei pea pank dpilasfirma ja juhendaja

vahelist kooskdlastust kontrollima.

13.  Opilasfirma tegevuseks ei kasutata sponsorraha (vélja arvatud sditude finantseerimiseks

uritustele ja Urituste osavdtumaksude tasumiseks).

14.  Opilasfirma tegevusperiood on 03.10.2023 — 13.06.24.
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15.  Oppeperioodi 16pus 6pilasfirma likvideeritakse. Lopetamisel esitatakse aruanne Junior
Achievement Eestile ja jaotatakse aktsionéride vahel kasum vastavalt omandatud aktsiate

vaartusele ja tldbile.

15.  Juhul, kui Opilasfirma I8petab kahjumiga, jaotub kahjum &pilasfirma liikmete vahel

vordselt.
Pohikiri vastu vdetud 16.10.2023  Opilasfirma direktor Reele Raap

Juhendaja Kaire King

Loodud JA Eesti pohikirja naidise alusel.
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Lisa 2. Asutamisprotokoll

OPILASFIRMA APPI! MA VAJAN KOTTI! ASUTAMISKOOSOLEKU PROTOKOLL

Kadrinas 3. oktoobril 2023
Osa votsid: Reele Raap, Helena Victoria Viise, Annaliisa Lo0bas
Koosolekut juhatas: Annaliisa L6dbas
Protokollis: Reele Raap
Pievakord: 1. Opilasfirma toote edasised etapid
2. Opilasfirma nime valik
3. Opilasfirma tegevdirektori valimine

4. Opilasfirma aktsiakapitali suuruse maaramine ja jaotamine aktsionaride

vahel
5. Opilasfirma pdhikirja kinnitamine
Arutelu ja otsused:

1. Arutati toote kujunduse dle ning pandi paika prototitpide valmistamis tdhtaeg, samuti

arutati milliseid lisamaterjale on meil juurde vaja.

Otsustati: Leida sobiv kujundus ja teha selle p&hjal prototubid oktoobri I6puks ning otsustati

lisaks soetada niiti, trukke ja dmblusmasina ndelu.

2. Opilasfirma nimedeks pakuti Kotirotid, Krott, Kottx, Appi! Ma vajan kotti!, Mis kott

on?.

Otsustati: Opilasfirma nimeks valiti Appi! Ma vajan kotti!

3. Opilasfirma tegevdirektori kandidaadiks esitati Reele Raap. Toimus iihine arutelu.
Otsustati: Uhise arutelu kaigus sai Opilasfirma tegevdirektoriks Reele Raap.

4. Kuulati &ra Helena Victoria Viise arvestused Opilasfirma kapitali vajaliku suuruse kohta.

Otsustati: Opilasfirma aktsiakapitaliks madrata 45 eurot ja miiiia selles véartuses lihtaktsiaid.

Selleks tellida JA Eestist kolm 10-eurost ja kolm 5-eurost aktsiablanketti.

5. Koostasime pohikirja ning kdik firma litkmed lugesid selle 1abi. Toimus arutelu.
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Otsustati: kinnitada Opilasfirma Appi! Ma vajan kotti! péhikiri (ihehaalselt.

Annaliisa Lddbas

Koosoleku juhataja

Reele Raap

Protokollija

Loodud JA Eesti asutamiskoosoleku protokolli nédidise pohjal.
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Lisa 3. Ariplaan

Partnerid

Votmetegevused

-Pixner O -Kottide valmistamine

-Kadrina Maanaiste Selts -Kottide turundamine
MTU

Védértused, eesmargid Kliendisuhted Sihtriihm
-tudengitele ja

kooliopilastele luua kott,
millega oleks mugav koolis

-Personaalne lihenemine -Keskonnasdbraliku

-Viisakas ja sobralik suhtumisega isikud
kiia suhtlemine
-Klientidega suhtlemine -Keskkooli opilased
-Kadrina Keskkool -kiisitsi valmistatud ;
-Laatadel kdimine -Ulikooli tudengid
-keskkonnasobralik
-Raamatupidamine
-Kvaliteetne ja
multifunktsionaalne
Ressursid Turunduskanalid
-kangas -Gmail
-rihmad -Sotsiaalmeedia (Instagram)
-trukid -Laadad
-aeg
Kulude struktuur Tuluallikad
-Toovahendid -Eritellimused
-Materjalid -Miiiik ndost niakku
-Transport

Joonis 1. Osterwalderi arilduend
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Lisa 4. SWOT analiis

Positiivne Negatiivne
Sisetegurid | Tugevused Norkused
e Odav toote omahind e Tootmine votab kaua
e Loodussdbraliku toote néudlus aega
on suur e Materjali puudus
e Inimesed saavad toodet
igapéevaselt kasutada
Valistegurid | Vdimalused Ohud

e Vdimalus teha koostood
erinevate asutustega
e Inspireerib inimesi

taaskasutama
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e Suur konkurents
o Raske leida kliente
e Kottide mudelid ei

meeldi klientidele



Lisa 5. Paberist kotisilt

Appi! Ma vajan kotti!

Sorry, me ei osalenud kliimastreigil. Mitte et meid ei kotiks see teema.
Vaid otsustasime teha midagi pariselt, oma katega, keskkonna reostamise ja iiletarbimise vihendamiseks.
Me tegime Sulle selle KOTI.

KOTT on meie meeleavaldus.
Valmistatud kohalike ettevotete tootmisjadkidest, algusest I6puni Kadrina koolitiidrukute kasitéona,
kohaliku Maanaiste Seltsi nutikal juhendamisel.
Seda KOTTI void kanda kerge siidamega - selle valmistamiseks pole hukatud iihtki looma
ega kasutatud kaugete maade odavat lapstddjoudu.

See ei ole mingi tavaline KOTT.
Seda kandes nditad iga péev, et eelistad taaskasutust odavale kiirmoele ja puhtamat keskkonda arutule
iiletarbimisele.
Kanna see KOTT ribadeks ja oled tegelikult andnud oma panuse planeedi paastmiseks.
Naita vdlja, mis Sind pariselt KOTIB!

appimavajankotti

Joonis 2. Kotisilt eesti keeles

Appi! Ma vajan kotti!

Sorry, we didn’t take part in the Global Climate Strike.
Not that we didn't care about this issue, but we decided to do something for real and with our own hands to
help reduce pollution and overconsumption. We made you this BAG.

This BAG is our way to make a statement.
Made from local businesses producion waste, from start to finish by Kadrina's students, under local
Maanaiste Selts’ wise guidance. You can wear this BAG without any guilt - no animal was harmed and no
foreign country’s child labour was used in the production of it.

This is no ordinary BAG.
Wearing this BAG every day you are showing that you prefer recycling and cleaner environment over fast
fashion and endless overconsumption.
Wear this BAG to shreds and you have in fact contributed to saving this planet.
Show what you actually care about!

appimavajankotti

Joonis 3. Kaotisilt inglise keeles
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Lisa 6. Artikkel Kodukandis

APPI! Ma vajan kotti!

Just selline on Kadrinas hiljuti tegevust alustanud ettevdtte nimi. Selle asutajateks on kolm
Kadrina Keskkooli 11. klassi hakkajat tldrukut - Reele Raap, Annaliisa L6dbas ja Helena
Victoria Viise

Uue firma eesmargiks on valmistada kohalikest tootmisjadkidest midagi praktiliselt kastutavat.
Sestap pole tllatav, et tidrukud votsid ette meie kohaliku toolitootja Pixneri kangajadgid, mida
ajaga on kogunenud paris arvestatav hulk ning disainisid sellest moodsa 16ikega kotid. Nonda
saab kasutult seisvatest jaakidest valmistada kohapeal esemeid, mida muidu veetakse siia

enamasti kuskilt teiseltpoolt planeeti.

“Kliimastreikidel osalemine ja planeedi pddstmisest konverentsidel jutustamine ei vii meid
palju edasi. Aga kui iga inimene motestaks oma tarbimisvéartused tmber, sellest oleks tdesti

abi”, arvab Reele

“See kott - kohaliku ettevdtte tootmisjéékidest, meie enda disainitud ja oma katega valmistatud

- on meie meeleavaldus tiletarbimise vdhendamiseks ja keskkonna sddstmiseks!”, lisab ta.

“Meie kotid ei voistle hinnas Louis Vuittoni voi Gucci kottidega, aga kindlasti voime voistelda
paris edukalt oma toodetega keskkonna jalajélje kategoorias. Ka ei ole meie kottide
valmimiseks pidanud Ukski loom oma nahka turule tooma. Ning kui eelistate meie toodet
monele luivuitooni Kotile, saate sddstetud raha eest maksta kasvdi oma esimese kodu

sissemakse,” muigab Annaliisa.

*Lihtsalt teadmiseks, et Louis Vuitton kotid maksavad vahemikus 1200 - 6000 eurot. Kallimad

mudelid lausa kuni 36 000 eurot.

Noorte ettevotjate mentoriks on olnud dpetaja Kaire King ja praktiliseks juhendajaks Kadrina
Maanaiste Seltsi eestvedaja Helena Mégi. “See on olnud huvitavalt mitmekihiline viljakutse,
utleb Helena - alates ideedest ja teostusest kuni turunduse ja milgi planeerimiseni. Mul on
olnud véga suur rodm tbdeda, et meil on sellised tublid ja meie keskkonnast hoolivad noored.

Lisaks on olnud stdantsoojendav nédha, kuidas meie armsas Maanaiste majas on pikkadel
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stigisOhtutel tuled akendes ja noored inimesed périselt oma kitega midagi ilusat valmistamas”,

kinnitab Helena.

Huvilised on tdnaseks saanud uue ettevotte toodangut omandada nii kohalikul kooli joululaadal
kui ka Opilasfirma laadal Tallinnas. “Siiani on kdik valmistatud kotid leidnud endale omaniku
ning ks tubli keskkonnaso6bralik ettevote tellis meilt oma to6tajatele joulukingiks lausa 20 kotti

korraga”, lisas turunduse eest vastutav Helena Victoria.

“Ja praegu on t60s péris mitu eritellimust. See on liks meie eeliseid - inimene tuleb laadale,
vaatab Ule, mis me pakume ja siis palub endale kotti, mis oleks olemasolevast 15cm kérgem ja
pikemate sangadega vOi mitmete taskutega ja kaks korda suurem, et kogu véikesele lapselapsele
vajalik varustus sisse mahuks ning meil on vdimalus sellised soovid valmis dmmelda! Meile
endale ka justkui ponev katse, et kui suurde kotti see dpetaja ldpakas siis ikkagi mahub.”, lisab

Reele.

Edaspidiseks on noortel ettevotjatel plaanis panustada tootearendusse ning juba ongi
planeerimisel mitu erineva disainiga uut mudelit. “Etteruttavalt voib mainida, et Vabariigi
aastapéevaks oleme plaaninud tulla turule kahe uue mudeliga, mis Uhendavad endas meie
kihelkonna ajaloo, sadstva tarbimise ja noorusliku stiili, seega tasub meie tegemistel silm peal
hoida”, kinnitavad tiidrukud.

Muidugi, tdna on tegemist dpilasfirmaga ning lisaks omandatud kogemusele on oluline ka selle
tegevuse eest saadav arvestus. Aga kes teab, tulevikus on omandatud positiivne kogemus ehk

aluseks mdnele suuremale projektile vdi ka uutele ettevtetele.
Hoia silm peal meie instagrami kontol “appimavajankotti”

Huvi korral saab Gihendust votta e-kirja teel aadressil appimavajankotti@gmail.com

Artikkel on leitav:
https://www.kadrina.ee/documents/20509048/21676846/Kodukant 2024 02 veebruar sprea
ds+%281%29.pdf/371ff92a-f92a-4479-b2ce-4673¢143312¢
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